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Täna, kus traktorite pakkumine ületab ostuvõimalusi, on masina õige valik oluline nii 
majanduslikust kui töötamise mugavuse seisukohalt. Ka Euroopa Liidu põllumees pole 
sedavõrd rikas, et võib traktori osta ilma arvutust tegemata. Selleks antakse välja vastavaid 
soovitusi ja näpunäiteid, kuidas toimida, et raha ilmaasjata tuulde ei lendaks. 
      Uue traktori ostja jaoks on üheks põhiküsimuseks see, millise firma traktorid on hetkel 
kõige paremad ja usaldusväärsemad praktikute seisukohalt. Teisalt peab ostja teadma, milliste 
tööde tegemiseks traktorit vajatakse. 
      2006. aastal müüdi (kanti ARKi liiklusregistrisse) 521 uut traktorit. Osa traktoreist, neid 
võib hinnanguliselt olla kuni 5 protsenti, töötavad väljaspool põllumajandust, teistes 
majandusharudes. Arvuliselt ostetavamad traktorid olid Belarus (118), Valtra (84) ja New 
Hollandi (60) (vt diagramm). Turul oli kokku 16 traktori müügifirmat. 
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Müüdud traktorite arv 2006.a firmade viisi

 
 
Belarusi suuremate müüginumbrite tõttu on ka markide müügi osas esikohal Belarus. Traktori 
markide TOP 11 näeb välja järgmine: 
 
    Mark     Võimsus hj    müüdud tk  Mark        Võimsus hj    müüdud tk  
 
1. MTZ    920.3       80          57                  7.  NH TM 190       228              12 
2. MTZ  1025.3              105           36                  8.  JD  6920S         167               11 
3. MTZ    952.3         91           17                  9.  Valtra  T 190     210              11 
4. Valtra 6550HITECH  105          15       10.  JD  7920            221              11 
5. MF 5470                     133          14                 11.  Kioti DK 551C   54              10 
6. NH TL 100A              100          14 
   
Ostetuim võimsusklass oli 91-130 hobujõulised traktorid, moodustades 40,6%. Vähem osteti 
keskvõimsusklassi traktoreid, ligi 5%, suurenes suure võimsusega traktorite ost (vt tabel). 



 
Traktori võimsusklassid, hj Traktori firma Kuni 90 91-130 131-170 171-200 Üle 200 Kokku 

Case 1 27 5 1 8 42 
Claas - - 5 3 - 8 
Deutz-Fahr - 1 - - 2 3 
Fendt 1 3 1 5 6 16 
JCB 2140 - - - - 1 1 
John Deere 3 4 24 2 16 49 
Kioti 19 3 - - - 22 
Kubota 2 - - - - 2 
Landini 8 17 9 - - 34 
M Ferguson - 14 4 8 24 50 
McCormick 1 4 4 2 1 12 
MTZ 57 53 8 - - 118 
New Holland 2 23 20 1 14 60 
Pronar 5 - - - - 5 
Valtra 2 38 22 4 18 84 
Zetor 8 7 - - - 15 
Kokku 109 194 102 26 90 521 

 
Suure võimsusega traktoreid müüsid John Deere (8530 - 331 hj, 8520 – 304 hj), Fendt (930 – 
285 hj) ja New Holland (TG 285 – 282 hj). 
      Suur hulk müüdud traktoreist oli väikese võimsusega (22%), mis ei võimalda töötada 
kaasaja põllutehnoloogiates kasutatavate tootlike haakemasinatega. Siiski on traktoriturul 
märgatav ostutrend võimsamate traktorite poole. Kesk- ja suurevõimsusega traktorite osa oli 
42%. Eesti traktoripargist on ligi 85%  traktoreist alla 90 hobujõu, mis tänaseid moodsaid 
haakemasinaid vedada ei jõua. Selleks sobiksid 170-200 hobujõulised, millede osa 
traktoripargis on vaid 7,3% (vt diagramm).  
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Lisaks traktorite väikesele võimsusele on nad ka vanad nii füüsilises kui moraalses mõttes. 
Üle 10 aasta vanuste traktorite osa traktoripargis on üle 88 protsendi. (vt diagramm). 
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Lõpuks mõni soovitus neile, kel plaanis traktoriost. Enne ostu tuleks koguda infot selle kohta, 
kas: 

• soovitud firma traktoreid (marki) müüakse „hästi“, kas traktor või selle prototüüp ei 
põe „lastehaigusi“; 

• kuidas on varuosadega varustamine, teenindus ja asendustraktori andmise võimalus 
suurema rikke korral; 

• firma korraldab piisavalt masina kasutamis- ja teenindusalast juhendamist, koolitust. 
Selles osas vajavad põllumehed firmadelt senisest rohkemat harimist; 

• firma on nõus masinat eelnevalt ka põllul proovima. 


